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Estudo de Mercado: Estime o tamanho do seu
mercado alvo, e qual sera a sua participacgao.
Use dados demograficos e crescimento de
vendas para estimar essa participagao.

Segmentacao de Mercado: qual grupo de
pessoas deseja atingir? Use os critérios
de segmentagcao demografica, geografica,
psicografica e comportamental.

3.Estratégia de Posicionamento: Escreva a sua
declaragcao de posicionamento preenchendo
cada item abaixo:

[ ] Para: quais necessidades vocé deseja atender
e de qual publico-alvo

[ ] Nossa:o nome da marca ou da empresa;

[ ] Conceito e ponto de diferenca:deixe claro
qual é o produto e como ele se diferencia dos
demais.



Quais produtos sua empresa quer oferecer
a seu nicho de mercado? Quais os recursos
e beneficios desse produto? O que faz seu
produto diferente dos demais do mercado?

Qualocustodeproducaodoprodutoouservigo?
Qual o valor percebido do produto?Uma
pequena diminuicao de prego pode significar
um aumento no numero de vendas?

Como funciona o seu mix de promogao/
comunicacao dos seus produtos ou servigos?
O que vocé pode fazer de diferente da sua
concorréncia?




Onde o publico-alvo costuma procurar
produtos e servigos similares ao que vocé
oferece?

Vocé usara apenas canais proprios, canais de
terceiros ou um pouco dos dois?

Vocé precisara de um time de vendas para
alcangar seus clientes em cada um desses
canais?




Como vocé vai alocar o tempo entre clientes
potenciais e atuais? Qual critério ira utilizar
para classificar leads?

Quais servicos extras, como consultoria,
assisténcia técnica, financiamentos e
entregas, vocé oferecera para seus clientes?

Como sera feito e quem sera o responsavel
pelo pos-venda?




O Henrique é minha Livro negécios digitais Viver de Blog € um dos
referéncia absoluta no que atingiu a quarta posicao 1.000 sites mais influentes
se diz respeito a criacéo entre os mais vendidos no  do Brasil segundo ranking
de audiéncias e receita ranking da Veja. Alexa.

através de um blog”. - Erico
Rocha

Eleito um dos melhores
blogs de marketing digital
do Brasil pela Hubspot.



Viralize seus conteudos.
Aumente suas vendas.


https://viverdeblog.com/producao-de-conteudo/?int_source=viver-de-blog&int_medium=ebook&int_campaign=marketing-e-vendas

Fique de olho nas atualizacoes
de conteudo memoravel do
Viver de Blog

Dicas rapidas e praticas de
Marketing Digital

Palestras, entrevistas e
conteudos em video sobre
Marketing Digital

@viverdeblog
Acompanhe o meu dia a dia
na rede social do momento

Espirito Viver de Blog
traduzido em imagens
inspiradoras

Publicacoes relevantes e
atualizadas do mercado de
Marketing Digital

HENRIQUE CARVALHO

Vive exclusivamente de blog desde seus 23 anos e tem
como proposito de vida ajudar cada vez mais pessoas a
realizar o sonho de Viver de Blog também.
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Mais que um blog, um estilo de vida.
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