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INTRODUGAO

Conteudos que praticamente se vendem
sozinhos. Isso parece uma promessa vinda de
materiais duvidosos no melhor estilo “ganhe rios
de dinheiro dormindo”, mas garanto que nao é.

Aqui vocé val encontrar o processo criativo
simples que eu uso para criar conteudos que
geram receitas e ainda proporcionam uma
experiéncia memoravel para a audiéncia.



1.Confirme o interesse da audiéncia na
sua l1deia: pesquise por palavras-chave
relacionadas ao tema e veja se ha volume
de buscas que justifique a producao de um
conteudo.

Dedique um bom tempo para analisar o que
ja foi produzido sobre o assunto: identifique
pontos fortes e fracos do que ja foi feito e
veja como pode fazer melhor.

Aplique a proposta unica de valor em tudo
que fizer: sempre responda, ainda que nas
entrelinhas “por que a pessoa deve comprar
de vocé e nao do concorrente”?




Lembre-se sempre do seu funil de vendas:
nem todos os conteudos devem vender,
mas todos precisam conduzir seu lead pelo
funil de vendas, para, no final da jornada,
fechar negécio.

Foco nos beneficios: faca uma lista dos
recursos mais importantes do seu produto
ou servico e transforme-os em beneficios,
seja positivos ou para resolver problemas.

Especifique o valor, ndo o preco: o valor é
0o quanto o lead enxerga seu produto ou
servico como algo desejado. E quanto maior
o numero de beneficios, mais valor vocé
gera.




Mate objecoes: Sera que funciona? Isso nao
é para mim! Sera que posso confiar? O preco
esta muito caro! Procure acabar com essas
e outras objecoes em seu conteudo.

Revisao com foco na persuasao: mais do
que procurar erros, vocé precisa entender
como melhorar a persuasao. Faca uma
revisao com os olhos do leitor e veja se vocé
é persuadido.

CTA em primeiro lugar:O que exatamente
vocé quer que seu visitante faca? Deixe
isso muito claro para ele(a). Se possivel,
escreva o conteudo em torno da call to
action.




O Henrique é minha Livro negécios digitais Viver de Blog € um dos
referéncia absoluta no que atingiu a quarta posicao 1.000 sites mais influentes
se diz respeito a criacéo entre os mais vendidos no  do Brasil segundo ranking
de audiéncias e receita ranking da Veja. Alexa.

através de um blog”. - Erico
Rocha

Eleito um dos melhores
blogs de marketing digital
do Brasil pela Hubspot.



Viralize seus conteudos.
Aumente suas vendas.


https://viverdeblog.com/producao-de-conteudo/?int_source=viver-de-blog&int_medium=ebook&int_campaign=processo-criativo

Fique de olho nas atualizacoes
de conteudo memoravel do
Viver de Blog

Dicas rapidas e praticas de
Marketing Digital

Palestras, entrevistas e
conteudos em video sobre
Marketing Digital

@viverdeblog
Acompanhe o meu dia a dia
na rede social do momento

Espirito Viver de Blog
traduzido em imagens
inspiradoras

Publicacoes relevantes e
atualizadas do mercado de
Marketing Digital

HENRIQUE CARVALHO

Eu sou o Henrique Carvalho e minha missao é ajudar
pessoas, empresas e agéncias digitais a usar todo o
potencial de conteudos para gerar mais resultados,
vender mais e a cumprir sua missao.


https://www.facebook.com/viverdeblog/?fref=ts
https://www.instagram.com/viverdeblog/
https://www.linkedin.com/in/henriquecarvalho1988
https://twitter.com/viverdeblog?lang=pt
https://www.youtube.com/channel/UCk_803JFTku1ycwoAwF3xfg
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