12 fatos que vocé precisa conhecer para convencer
qualquer pessoa (de qualquer coisa)
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INTRODUGAO

Convencer qualquer pessoa de qualquer coisa.
Isso parece uma missao impossivel, nao? Mas
nao é!

Se vocé conhece as armas certas da persuasao e
tem o interesse verdadeiro em ajudar as pessoas
que deseja convencer, boa parte ja estara feita.

No entanto, vocé pode sempre contar com a
ajuda de algumas dicas que nao falham em
mudar a idela até mesmo daquelas pessoas mais
resistentes a um bom argumento.



Aspessoassaomaisfacilmenteconvencidas
apos terem agradecido alguém, pois elas se
sentem em divida.

Empatia. Essa é a chave do sucesso para
convencer pessoas. Coloque-se no lugar
do outro e imagine como e o0 qué ele ou ela
gostaria de ser convencido(a).

Use o nome faz com que a pessoa. Isso
faz com que ela sinta que vocé nao esta
interessado somente em fechar uma venda
ou consequir algo em seu beneficio.




Poupe a energia dos seus leads e para
fazer 1sso basta dizer exatamente o que
eles precisam fazer em seguida, usando
uma call to action relevante e facil de ser
executada.

Use a antecipacao a seu favor para vender
mais. Ao anunciarmos algo que esta por vir,
é preciso mostrar suas funcionalidades e
como ele pode ajudar as pessoas.

Sinta a personalidade da pessoa e tente
se adequar a ela. Se vocé esta diante de
alguém mais reservado, falar alto pode
deixa-lo desconfortavel. O oposto também
ira acontecer.




Repita o que a pessoa esta dizendo em seus
proprios argumentos, nao s6 para mostrar
que voceé esta prestando atencao mas como
também sabe o que fazer para melhor
ajuda-la.

Risque o nao do seu vocabulario.Escolha
sempre que possivel afirmacgoes positivas
que ajudam vocé a dar instrucdoes com
clareza e dar a intencgao correta daquilo que
vocé realmente deseja.

Dentro as categorias da piramide de
Maslow vocé 1ira encontrar uma ou
mais necessidades que nao estao sendo
preenchidas e assim vocé podera prover
algo para resolver essa falta.




O gatilho da escassez é um dos mais
poderosos. Quando o cliente nao esta
totalmente seguro sobre comprar o seu
produto, a possibilidade de nao podé-lo
mais adquirir o fara agir.

A histéria “nés somos parecidos” é a mais
simples dessa lista e busca uma conexao
rapida com a pessoa. Nao deixe de mostrar
sua missao, seus valores e sentimentos.

Procure direcionar a atencao de quem vocé
deseja convencer somente para a agao que
vocé deseja que a pessoa tome, evitando
distracgoes.
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