12 simples otimizag¢oes para voceé gerar mais
leads
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Defina as principais personas do seu
negécio. Afinal, de nada adianta oti-
mizar seu conteudo e site se eles es-
tiverem direcionados para a persona
errada.

Crie conteudos variados e em diver-
sos formatos para atingir os leads em
diversas etapas do funil de vendas, ja
que cada uma exige um certo tipo de
conteudo.

O melhor trafego existente é o organi-
co, mas 1sso nao significa que vocé nao
precise investir em fontes de trafego
pago para capturar mais leads.




Limite o numero de opgoes a serem
exploradas em seu site. Um layout
clean garante que seu visitante nao
ira desistir de navegar em sua pagina.

Use geradores de pop-up, como o Op-
tin Monster, para evitar que o visitan-
te deixe seu site sem tomar acao algu-
ma, como se cadastrar na sua lista de
emails.

Formularios com menos dados a serem
preenchidos aumentam a taxa de ca-
dastrados e reduzem o custo por lead.
Nao peca nenhum dado que nao seja
MUITO necessario.
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Use calls to action em todo lugar que
julgar necessario. As pessoas gostam
e precisam ser direcionadas na hora
de executar uma acao.

Se o0 seu site recebe uma quantidade
consideravel de visitantes por meés,
considere em fazer testes A/B para
landing pages e botoes de CTAs para
testar sua eficacia.

Se o lead demonstrou interesse em um
tipo de conteudo, descubra o que mais
vocé pode enviar para ele para ir cons-
truindo um relacionamento e fazer com
que ele percorra o funil.



Automatize processos. Por exemplo,
uma sequéncia automatica de emails,
porém personalizada, € uma boa es-
tratégia para levar o lead pela jornada
de compra.

Use landing pages para capturar lea-
ds e também para construir uma pa-
gina de vendas para seu produto. Elas
sao distraction free e, por isso, mais
efetivas.

Colete e analise todos os dados dos seus
leads durante a sua jornada de compra.
Entenda como os visitantes interagem
com seu site e como chegam no carri-
nho de compras.
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Viralize seus conteudos.
Aumente suas vendas.
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