15 dicas de Marketing Direto para criar ofertas
irresistiveis
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As agdes de marketing direto envol-
vem: envio de email marketing, cata-
logos, cupons de desconto, ligagoes,
mensagens de Whatsapp, SMS e anun-
cios online direcionados

Invista seu tempo para conhecer seu
publico-alvo e criar uma persona para
seu negocio, que se identifica com
VOCé e sua marca e que gosta do que
vocé produz.

A melhor maneira de obter dados é fa-
zendo uma pesquisa com sua base de
clientes ou olhar o mercado e prestar
atencao aos clientes dos seus concor-
rentes.



As redes sociais também sao 6timas
fontes de informacao sobre o seu pu-
blico. Descubra mais sobre o compor-
tamento de sua audiéncia e seus as-
suntos preferidos.

Nao basta conhecer seu publico, é pre-
ciso segmentar a sua base de clientes
de acordo com a relacao entre eles e
sua marca (de leads a advogados da
marca).

Toda campanha de marketing direto
precisa estar acompanhada de uma call
to action, seja compartilhar um conteu-
do, curtir uma pagina ou comprar um
produto.



Segmente também sua lista de emails,
tanto por engajamento quanto por in-
teresses em assuntos especificos.

Mais da metade das pessoas abrem
emails no seu aparelho mével. Portan-
to, use um bom software de email que
seja responsivo, como o MailChimp.

Seja o mais pessoal possivel em seus
emalils, usando o nome do destinatario
no corpo do email.




Invista na criacao de titulos irresis-
tiveis para seus emails, mas que nao
ultrapassam 70 caracteres;

Evite descadastramentos e classifica-
coes de spam, colocando um lembre-
te nos emails dizendo onde a pessoa
se cadastrou e porque esta recebendo
seus emails.

Coloque varios links ao longo do email
e também sempre adicione uma call to
action. Faga com que o leitor nao preci-
se rolar muito o email para encontra-la.



De tempos em tempos faca uma lim-
peza em sua lista de emails e retire
0S usuarios que nao abrem ou clicam
nas mensagens. Também retire ende-
recos duplicados.

Aposte no gatilho mental da urgéncia,
colocando prazos ou limite de pesso-
as em suas acoes de marketing direto.

Mensure suas agoes empre, seja fazen-
do testes A/B ou avaliando o ROI das
suas campanhas de marketing direto.
E escolha as KPIs certas para analise..



O Henrique é minha Livro negécios digitais Viver de Blog € um dos
referéncia absoluta no que atingiu a quarta posicao 1.000 sites mais influentes
se diz respeito a criacéo entre os mais vendidos no  do Brasil segundo ranking
de audiéncias e receita ranking da Veja. Alexa.

através de um blog”. - Erico
Rocha

Eleito um dos melhores
blogs de marketing digital
do Brasil pela Hubspot.



Viralize seus conteudos.
Aumente suas vendas.


https://viverdeblog.com/producao-de-conteudo/?int_source=viver-de-blog&int_medium=ebook&int_campaign=marketing-direto
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Viver de Blog
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@viverdeblog
Acompanhe o meu dia a dia
na rede social do momento

Espirito Viver de Blog
traduzido em imagens
inspiradoras

Publicacoes relevantes e
atualizadas do mercado de
Marketing Digital

HENRIQUE CARVALHO

Vive exclusivamente de blog desde seus 23 anos e tem
como proposito de vida ajudar cada vez mais pessoas a
realizar o sonho de Viver de Blog também.



https://www.facebook.com/viverdeblog/?fref=ts
https://www.instagram.com/viverdeblog/
https://www.linkedin.com/in/henriquecarvalho1988
https://twitter.com/viverdeblog?lang=pt
https://www.youtube.com/channel/UCk_803JFTku1ycwoAwF3xfg

VIVER| DE |BLOG

Mais que um blog, um estilo de vida.


http://viverdeblog.com

