Crie sua

Newsletter

Conheca o método N.E.W.S para que vocé
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Introducao

As newsletters sao a nova corrida do Quro.

Apds 15 anos no mercado digital, ja participei de diversas Eras e
acontecimentos e posso te dizer que todo negdcio online precisa de
canais para:

e Produzir conteudo para uma audiéncia.
e Engajar com essa audiéncia.
e Vender para essa audiéncia.

Neste ebook exclusivo para vocé que agora faz parte da minha lista
seleta de alquimistas, vocé vera 5 conceitos para correr na frente
conhecendo a maior tendéncia digital que o mercado americano ja viu
ha trés anos e que cresce cada vez mais no Brasil.

Sim, falo das Newsletters.
Leia até o final e saiba como:

Criar sua newsletter do zero.

Como escolher o melhor nicho para sua newsletter.
Como escrever uma newsletter.

Como configurar sua newsletter.

Como monetizar sua newsletter.

Aproveite a leitural
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Subscribers Open Rate Click Rate

2,305 1 100% 50.9% 1 100% 11.7% * 100%

o Taxade abertura: 50,9%
o Taxadeclique: 11,7%
Este € um print do dia 03/01/2024 da newsletter Alquimia da
Mente.
Tive que conferir duplamente estes dados novamente na plataforma
que Uso para gerenciar, escrever e monetizar minha newsletter.
Isso porque em outra plataforma (Active Campaign) as métricas sao:
o Taxade abertura: 18,9%
o Taxade clique: 0,6%
Ou seja, praticamente 2,7x mais aberturas.
E 19,5x mais cliques.

Desde o primeiro envio dessa nhewsletter no dia 02/07/2023 para
apenas 30 pessoas, percebi que estava diante de uma mina de ouro.
Chamo as newsletters de a nova corrida do Ouro.

Afinal, mais de 30% dos adolescentes desejam ser produtores de
conteudo.

Nao advogados, nao médicos, nao engenheiros.

E para uma maioria que ndo aguenta mais a superficialidade do
Instagram e TikTok, as newsletters sao queridas pela sua
capacidade de profundidade.

Um canal livre dos algoritmos das redes sociais onde vocé constroi
sua casa em um terreno proprio da maneira que bem preferir.



Seo YoutubeéanovaTV, o
Email € o novo jornal

Antes, os portdes de midia estavam trancados e apenas grandes
veiculos de comunicagao tinham suas chaves.

Hoje, qualquer pessoa cria sua propria midia.

Nao ha barreiras para o mercado de creators.

Abrir uma conta no TikTok é gratuito.

Abrir uma conta no Instagram é gratuito.

Abrir um canal no Youtube € gratuito.

Criar e publicar uma newsletter é gratuito.

Ganhe atencao plena de uma audiéncia e vocé tem um modelo de
negacio.

Seja pela influéncia ou pelo conhecimento.

Independente do canal de midia, vocé pode transformar um
simples hobby em um lucrativo negdcio.

Gracas a plataformas como a BeeHiiv (que uso e recomendo), em

poucos cliques vocé coloca uma newsletter no ar.


https://www.google.com/url?q=https://links.viverdeblog.com/newsletter&sa=D&source=editors&ust=1706804016091616&usg=AOvVaw2Re6IxIRIEJM_rIIqCRWWH

O Método N.E.W.S

Apds longos meses estudando tudo sobre newsletter e,
principalmente, honrando meu conhecimento com a pratica, descobri
que existem quatro pilares fundamentais para uma newsletter de
SuCesso:

Nicho

Escrita

Website

Sistema de Monetizagao

(1) Nicho: € importante vocé restringir o tema que ira compartilharem
seus textos.

E muito melhor ser um peixe grande em um aquario pequeno do
que um peixe pequeno em um aquario grande.

Dessa forma, vocé pode dominar este mercado rapidamente.

Ser o maior te da muitos beneficios como uma audiéncia fiel, mais
engajamento e mais oportunidades de receita.

(2) Escrita: € fundamental saber como escrever bem.

Jeff Bezos, fundador da Amazon, descreve a escrita como um motor
para a clareza de pensamento.

“Na escrita vocé nao consegue fingir. Se vocé nao entende o
assunto, essa falta de clareza sera dolorosamente obvia para o
leitor."



Portanto, para ganhar os olhos e o coragao da sua audiéncia, vocé
deve escrever de maneira criativa, cativante e concisa.

(3) Website: € o poder especial das newsletters. Todos os emails
enviados para sua audiéncia tém a chance de se tornarem posts em
um site.

Seu website € como a casa organizada da sua escrita.
Suas publica¢des. Suas paginas especiais. Seus melhores links.

A maneira como Vocé organiza sua newsletter/site € um dos segredos
do rapido crescimento da sua audiéncia fiel.

(4) Sistema de Monetizacao: é como vocé ganha dinheiro
escrevendo suas newsletters.

Como vocé ira ver, existem 7 formas diferentes de vocé ser
remunerado com o envio periodico de emails para sua audiéncia.



Meu presente exclusivo para
voce

Todo inicio, por mais simples que parec¢a, se torna melhor quando
temos alguém nos acompanhando, aconselhando e mentorando.

LLogo, apesar da BeeHiiv, minha plataforma favorita de newsletter, ser
muito facil de configurar, escrever e enviar emails, gravei um video
exclusivo para voce.

Antes de compartilha-lo peco para hao divulga-lo.

Afinal, somente quem é do meu Mastermind, Mentoria e agora vocé,
tem esse acesso.

Apbs muitas horas pesquisando diversas ferramentas, testando
vantagens e desvantagens de cada uma, escolhi a BeeHiiv como
plataforma.

No video a seguir (duragao em torno de 30min), mostro cada passo,
cada configuracao dentro da plataforma.

Compartilho como preenchi cada item para deixar a newsletter
Alguimia da Mente com a minha personalidade.

Toque aqui para assistir seu video exclusivo =



https://www.google.com/url?q=https://links.viverdeblog.com/newsletter&sa=D&source=editors&ust=1706804016094267&usg=AOvVaw3G45RZLYnuKoHGkDtKWD4K
https://www.google.com/url?q=https://www.loom.com/share/fd27f0bcddf1498683d3f1f91607dd77&sa=D&source=editors&ust=1706804016095046&usg=AOvVaw0AvpD1RQtGg2_PLR8VjMut

Considere ja executar o que estou ensinando neste video.
Afinal, ndo se deixe paralisar por duvidas, medos e objecdes.
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O que voce prefere ser:

(1) Um peixe pequeno em um aquario grande?
(2) Um peixe grande em um aquario pequeno?

Esta € uma pergunta fundamental que define como vocé e seu
negocio serao percebidos pela sua audiéncia.

Em geral, € melhor ser um peixe grande em um aquario pequeno que
um peixe pequeno em um aquario grande.

Seu posicionamento se torna mais claro.
Sua audiéncia se torna mais proxima.

Vamos analisar estes dois pilares na definicao do nicho de perto.
Posicionamento

A batalha pelo posicionamento é a batalha pela percepcao da
audiéncia.

LLogo, ndo adianta acreditar que vocé tem o melhor negécio.

E preciso parecer na mente da audiéncia que seu negdcio é o melhor
para ela.

Existe 7 leis imutaveis do marketing que colaboram para um excelente
posicionamento. Sao elas:



https://www.google.com/url?q=https://alquimiadamente.news/p/leis-do-marketing&sa=D&source=editors&ust=1706804016096764&usg=AOvVaw0S_derVlYBMoL97U7spHxN

(1) Ser diferente é mais importante que ser o melhor
O melhor é subjetivo. O diferente € unico.

As pessoas irao pagar muito mais por um servico diferenciado que um
"melhor" servico.

(2) Nao ha mensagens Unicas, apenas mensageiros Unicos

Nada é 100% novo. Tudo & um remix do passado.
LLogo, ndo se paralise porque alguém ja fez algo parecido.

(3) O poder do primeiro
Quem foi o primeiro homem a pisar na lua?
Qual é a maior montanha do mundo?

Quem foi o primeiro portugués a pisar em solo brasileiro?

Se posicione como o primeiro na mente da sua audiéncia e vocé tera
um espaco reservado e lembrado, facilitando suas vendas.

(4) Se vocé nao pode ser o primeiro em uma categoria, crie uma
nova categoria

Ser o primeiro em uma categoria de mercado requer visao, coragem e
competéncia.

Porém, ser o primeiro em grandes categorias nem sempre esta ao
Nosso alcance.

LLogo, se vocé nao pode ser o primeiro em uma categoria, crie uma
nova categoria.



(5) Domine uma unica palavra na mente do seu cliente

Escolha uma palavra, reforce constantemente ela e domine uma
categoria na mente da sua audiéncia.

(6) A esséncia do marketing é estreitar o foco narrativo
Parecida com a lei anterior sobre dominar uma unica palavra.

Estreitar o foco narrativo é pegar seu elemento diferencial e colocar
todas as fichas de posicionamento e narrativa em cima dele.

(7) No longo prazo, todo mercado vira uma corrida de apenas
dois cavalos

Quando vocé pensa em refrigerante de cola, voceé lembra de Coca-
Cola e Pepsi?

Quando vocé pensa em carros de luxo esportivos, vocé lembra de
Ferrari e Lamborghini?

Quando vocé pensa em marcas de celular, vocé lembra de Apple e
Samsung?

A polaridade extrema entre as duas marcas fard com que elas sejama
opgao de 95% dos clientes.

Assim como ocorre em uma corrida presidencial. Na politica, as
disputas ocorrem entre dois partidos e dois representantes.



5 Perguntas obrigatorias parao
posicionamento da sua
hewsletter

Portanto, quando pensar no posicionamento para sua newsletter,
responda:

e Sobre qual tema irei escrever? (Escolha 3, no maximo)

e Como posso aborda-los de maneira diferente, sendo uma news
unica?

e Quais elementos da minha personalidade colocarei no texto para
que seja um mensageiro unico?

 Existe algo em que possa ser o primeiro do meu nicho?

e Como posso estreitar o foco narrativo, criando historias Unicas ao
redor da minha newsletter?



Audiéncia

Para entender quem € a audiéncia da sua newsletter, costumo
dizer que vocé precisa enxerga-laem 3D.

Este € um método que desenvolvi para ter clareza total sobre a
audiéncia de um produto, um projeto e até um post.

Audliéncia 3D significa:

e Dores: vocé entende o que deixa sua audiéncia acordada a
noite?

e Desejos: o que ela mais deseja acima de tudo?

 Duvidas: quais duvidas/objec¢des ela possui que as travam?

Por exemplo, veja como escrevi a Audiéncia 3D para meu treinamento
de escrita, o Escritor Milionario:



(1) Dores

e Travanahorade escrever e se sente um impostor por isso.
(Bloqueio Criativo)

» Precisa de inspiragao para escrever e ela nunca aparece quando
preciso. (Falta consisténcia, disciplina, método)

« E muito dificil ter boas ideias sobre o que escrever e, mesmo
quando chego em alguns temas, eles se esgotam rapido. (Falta
de ideias, criatividade)

e Sempre aparece uma obrigacao ou tentagao na hora que paro
para escrever. E o celular, é afome, é o dia lindo 14 fora.
(Distracéo, falta de foco)

o Parece que estou escrevendo para uma audiéncia fantasma.
Ninguém curte, comenta ou compartilha meus textos. (Nao ter
engajamento)

» Mesmo quando tenho uma ideia sobre o que escrever, nao sei
como organiza-las sem que figue uma confusao de palavras.
(Como estruturar o texto)

 Escreverintrodugdes € um pesadelo, pois hunca sei como
comegar bem um texto. (introdugéo)

 Parece impossivel prender a atengao do leitor com meu texto. Ja
é dificil chamar atencao dele, manter entao... (como chamar
atencdo com o texto)

o Recebo migalhas pelos textos que escrevo. Sinto que nao sou
valorizado como mereco e fico desmotivado em continuar
escrevendo. (Ndo saber como monetizar)

e Tenho muito medo da opinido dos outros. Por isso demoro tanto
para escrever e fico revisando cada palavra para nao errar ou
ofender alguém. (medo da exposi¢éo)



(2) Desejos

e Criar o habito de escrever todos os dias.

» Terclareza na hora de escrever.

 Prender aatencao do leitor a cada palavra do meu texto.
 Escrever titulos impossiveis de serem ignorados.

o Escrever sem erros de portugués.

 Ser lido, receber comentarios, compartilharem meus textos.
e Escrever mais rapido (mesmo com prazos apertados).

e Terboas ideias (mais criatividade).

 Terfoco para escrever concentrado sem interrupgoes.

e Ganhar dinheiro escrevendo.

(3) Duvidas

» "E seeunao tiver o dom da escrita, consigo viver dos meus
textos?"

e "E senao tiver mais de 30 minutos por dia para me dedicar a
escrita?”

e "E se o método do Escritor Milionario sé funcionar para vocé e ndo
para mim?”

» "E setiver medo, vergonha ou inseguranga na hora de publicar
meus textos?”

o "E setiver muito bloqueio criativo no meio dos textos?"

o "E senao tiver boas ideias sobre o que escrever?”

o "E setodo assunto que for escrever ja foi publicado antes de
mim?"

» "E se ainspiracao nunca vier e ficar fixado olhando uma pagina
em branco?”

 “E se ndo conseguir um unico centavo com meus textos?"

e "E se ninguém mais quiser ler, apenas assistir videos curtos?"



Como voceé pode ver, elencar esses 30 pontos sobre minha audiéncia
de escrita tornara minha comunicagao muito mais personalizada,
envolvente e lucrativa.

Este € um fundamento extremamente ignorado, pois muitos querem

escrever suas hewsletter pensando apenas em si, ignorando como a
audiéncia ird receber seus textos.

Um bom Alicerce sustentaum
gigante Arranha-Céu

Nicho é o primeiro pilar do método N.E.W.S porque é o fundamento
que ird sustentar todo o crescimento vertical da sua newsletter.

Escrever sem ter um posicionamento e audiéncia em mente é
como distribuir panfiletos pela rua.

Ninguém se importa, ninguém |é e ninguém compra um produto por
causa de um panfleto.

Sé te custa tempo, dinheiro e, principalmente, energia.

Portanto, apds entender bem seu nicho, siga para os fundamentos de
uma boa escrita, tema do nosso préximo capitulo.
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A maneira mais facil de chamar a ateng¢éo de alguém é essa:
quebrando um padrdo.” - Dan & Chip Heath no livro Ideias que
Colam

“Ninguém da a minima para o que voceé escreve".

Essa € uma verdade que soa como uma pedra voando em direcao
aorosto.

Acreditava que o tempo era nosso bem mais precioso.

Afinal, ndo ha como resgatar as horas perdidas no passado.

Porém, ha um bem mais precioso que o tempo.

Todos nds temos 24 horas disponiveis em um dia.

Mas e atengao? Temos 24 horas de atengao plena?
Claro que nao.

Voceé pode reservar trinta minutos do seu tempo para ler um texto.

Mas trinta minutos de sua atenc¢ao plena requer muito mais
comprometimento.

Um casal pode sair para jantar durante uma hora.
Porém, eles ficam grudados em seus celulares.

Sim, eles passaram tempo juntos, mas com zero atencao.

Logo, atencao é amoeda do século.


https://www.google.com/url?q=https://amzn.to/479Rl3t&sa=D&source=editors&ust=1706804016104409&usg=AOvVaw2KcbUDBtnCdGuD-9qwsAjd
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A plena atencao de uma pessoa € a moeda mais valiosa que vocé
pode receber.

O mesmo vale para as palavras gue vocé escreve. Logo, voltamos a
frase:

"Ninguém da a minima para o que vocé escreve".

E agora complemento:

A menos que voce as convenga do contrario, fazendo-as se importar.
Escrever bem n3o € sobre encontrar o melhor conjunto de palavras,
uma gramatica perfeita ou 0 uso de pontuagao como decoragao.
Escrever bem é fazer as pessoas se importarem.

E receber plena aten¢do em um mundo de facil distracao.

E uma das maneiras mais eficientes que vocé captura atencgao € por
meio de histdrias.



Meu processo de escrita

*Toda comunicacgao de valor nasce da escrita."
Essa é atese que defendo.

Jeff Bezos, fundador da Amazon, descreve a escrita como um motor
para a clareza de pensamento. Ele reforca:

"Na escrita vocé nao consegue fingir. Se vocé nao entende o assunto,
essa falta de clareza sera dolorosamente dbvia para o leitor."

Clarice Lispector, uma das escritoras brasileiras mais importantes do
século XX, abordava a escrita como um desabafo, uma necessidade:

"Escrever € uma necessidade. De um lado, porque escrever € ser fiel
ao sentimento (a transfiguragao involuntaria da imaginagao); de outro
lado, escrevo pela incapacidade de entender."



1) Capturar

Bons escritores passam 80% do tempo escrevendo um texto.

V4

Otimos escritores passam 80% do tempo pesquisando e
estruturando o que irdo escrever.

Uma péssima ideia muito bem escrita sera ignorada pelo leitor.

Uma d6tima ideia, mesmo mal escrita, recebera atenc¢ao do leitor.

Na escola, somos ensinados a escrever seguindo regras gramaticais.
Mas nunca nos ensinaram a identificar boas ideias.

Se o texto € uma arvore, as ideias sao suas raizes.

Com raizes fortes, a arvore cresce.
Com raizes fracas, a arvore morre.

Porém, vocé deve ser perguntar:

o "O que faz uma ideia ser boa ou ruim?"
e "O que faz uma ideia colar e outra ser esquecida?"
e "Afinal, como ter otimas ideias para escrever?"

Nessa primeira etapa, precisamos ter clareza da:

 Ideia: pensamentos sobre o que vocé podera escrever.

e Conceito: como vocé ira enquadrar (emoldurar) sua melhor ideia.

o Tema: sua escrita deve ser uma bussola apontando o norte do
seu texto.



2) Criar
Nem preciso dizer que o leitor ficava confuso sobre o tema do texto.

Citar uma ou outra referéncia fora do tema é aceitavel, mas nao
cabecalhos inteiros.

Logo, um texto deve seguir uma uUnica e exclusivamente Unica ideia.

A segunda etapa na criagao do texto € o processo convergente em
trés fases:

e Estrutura: topicos e subtdpicos do seu texto.
 Escrita: 0 que ira preencher a estrutura, como a carne em um pao.
 Revisao: o processo cirdrgico de eliminar o tumor no seu texto.

3) Compartilhar

Depois de levantar os pesos da captura e criagao, voce precisa
compartilhar seu texto.

Sao duas simples etapas:
 Publica¢ao: formatagao, imagens, horario de liberagao.

» Divulgacao: como voceé ira divulgar seu texto nas diferentes
midias.



Como escrever textos cativantes

Em um super resumo, este € o modelo que uso para escrever as
newsletters.

Geralmente, me tomam 4 horas por semana (quase trinta minutos
por dia).

A ordem de dificuldade na escrita esta exatamente exposta acima.

o Capturar é a parte mais dificil.

e Dentro de Criar, estruturar € o que da mais trabalho.

o E"Compartilhar” é a cereja do bolo, facil de colocar e bem
saborosa.

Portanto, um excelente escritor € aguele que transforma simples
ideias em conceitos memoraveis. E para isso, faz-se necessario um
vasto repertorio.

Escrever nao € um dom, mas uma habilidade que pode ser treinada.
Como uma vez Stephen King disse:

"Writing is magic, as much the water of life as any other creative art,
The water is free. So drink. Drink and be filled up."

A escrita € magica, tanto a agua da vida quanto qualquer outra arte
criativa. A agua é gratuita. Entao beba. Beba até se sentir preenchido.

Para mais detalhes sobre como escrever de maneira clara,
envolvente e lucrativa, considere meu treinamento completo.



https://www.google.com/url?q=https://viverdeblog.com/escritor-milionario/lp2/&sa=D&source=editors&ust=1706804016113042&usg=AOvVaw3O91TbRBLUzORYd80b9Y7L
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Para vocé garantir uma experiéncia memoravel em sua newsletter e
torna-la um negdcio rentavel vocé deve otimizar estes 8 elementos:

o Design (website e email)

e Paginas Internas

e Surveys (pesquisas de onboarding e offboarding)

o Segmentos com Custom Fields (campos customizados)
» Recomendacoes

e Programa de Indicagao

o Automacoes

 Polls (votagoes)

Dois avisos essenciais:

(1) Claro que vocé nao precisa de todos logo na sua primeira
publicacao (exceto o #1), mas eles irao acelerar demais seu
crescimento.

(2) Todos os recursos apresentados neste email estao disponiveis
na ferramenta BeeHiiv (alguns somente no plano Grow e outros no

plano Scale, sendo o ultimo o que utilizo).

Dito isso, vamos conhecer um pouco sobre cada um dos 8
elementos.

Continue lendo.
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(1) Design: Website e Email

Seu website, suas regras.

Vocé consegue configura-lo (praticamente) como quiser.
Cores, tipografia, imagens, tags, capturas de email, rodapé.

Todos estes recursos sao muito faceis de configurar no que o BeeHiiv
chama de “Design Lab". Uma area exclusiva para vocé desenhar

sua:

Newsletter (email que vocé enviara seu conteudo)

Home Page (pagina principal do seu website)

LLanding Page (pagina para captura de email)

Upgrade Page (pagina de vendas da sua news premium)

Minhas recomendacoes:

Gosto do preto como fundo na home page e landing page, mas
para ler um conteudo profundo de 2 mil palavras procuro inverter:
fundo branco com texto preto.

Escolha uma fonte diferente da “Arial”. Ela trara mais
personalidade para sua escrita. Uso “Space Grotesk” para titulos
e “Open Sans” para o corpo do texto.

Use content breaks (linhas horizontais) para ajudar a dividir seu
texto e garantir um espaco de respiro para o leitor.

Escolha uma cor predominante para seus CTAs (Call to
Actions). Aqui uso roxo para destacar links e botdes.

Seja intencional com as imagens escolhidas para representar
cada edicao. Como minha news € pessoal, uso fotos minhas.



Veja como faco:
e HomePage >
e LandingPage >
o Upgrade Page >

2) Paginas Internas

Como voce ja deve ter percebido, uso diversas paginas internas em
meu website para que o leitor se aprofunde dentro da minha
newsletter.

As paginas que escolhi sao:

9 Conheca meus treinamentos =

. Comece sua newsletter do zero -

I Meus livros favoritos -
Meu setup de trabalho =

.~ Ferramentas que uso para escrever -

@ Indigue essa news e ganhe uma mentoria comigo -

ul  Sejaum patrocinador da Alquimia da Mente -
Conheca outras newsletters que indico -

" Sobre a Alquimia da Mente e Henrique Carvalho -

E também criei landing pages especificas para sequéncias por
email:

o ¥ Crie sua Newsletter -
e _FEleve suaEscrita >
e 1l Nutrindo seu Negécio =
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(3) Surveys: pesquisas de
onboarding e offboarding

Realizar uma pesquisa assim que um lead entra em sua base é
fundamental para entender padroes entre seus leitores.

o Sera que a demografia deles é parecida?
e Sera que suas preferéncias sao parecidas?
e Sera que suas dores e desejos sao parecidas?

Quando vocé entender sua audiéncia melhor que ela mesmo,
vocé domina o jogo do marketing e vender para ela se torna muito

mais facil.

Ja a pesquisa de offboarding € quando seu lead se descadastrada
sua lista.

LLogo, é fundamental entender o motivo para que ndo se repitacom
outros.

Veja como faco:

» Pesquisa de onboarding >
» Pesquisa de offboarding =
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(4) Custom Fields (campos
customizados) e Segmentos

Custom Fields é um recurso geralmente ignorado nas listas de
email, mas extremamente poderoso.

E por meio dele que vocé transforma sua lista de email em um
CRM.

Sabendo de onde ele veio, como respondeu suas perguntas iniciais e
exatamente quais emails abriu e links clicou, vocé garante uma

inteligéncia surreal sobre sua audiéncia.

Segmentos sao maneiras de vocé identificar estes padroes e criar
filtros para facilmente acessa-los.

Por exemplo, uma categoria de segmento que criei da lista foi:

(uma estrela | taxa de abertura < 1%)
(duas estrelas | taxa de abertura entre 1% e 25%)
(trés estrelas | taxa de abertura entre 26% e 50%)
(quatro estrelas | taxa de abertura entre 51% e 75%)
. (cinco estrelas | taxa de abertura acima de 75%)



(5) Recomendacoes

As recomendacodes sdo uma forma de todos que escrevem newsletter
no seu meio crescerem juntos.

Apods o cadastro de um lead na sua lista, ele pode apenas ativando
um botao, se cadastrar em varias outras listas que vocé recomendar.
E claro que o contrario também pode ser verdadeiro.

Somente dessa maneira gero e recebo mais de 100 leads por més.

(6) Programa de Indicacao

Para alavancar o crescimento de sua newsletter vocé pode criar um
programa de recomendacao no BeeHiiv.

Dessa maneira, a ferramenta consegue saber que vocé ganhou um
novo lead por meio de um link exclusivo divulgado pelo seu leitor.

Voceé pode criar varios niveis de premiacdes em que apds um certo
numero de leads, seu leitor desblogqueia um prémio especial.

Uma leitora, por exemplo, conseguiu enviar mais de 100 leads
dentro de apenas um més, desblogueando os melhores prémios,
como uma mentoria individual comigo (na época, este prémio era
alcangado com cem leads).

Veja como fago (e ajude a divulgar esta newsletter):
» Programa de Indicagao =
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(7) Automacoes

Este € um dos principais recursos para alavancar o engajamento e
retencao da sua audiéncia.

A prova disso € a sequéncia de email sobre newsletter que envio via
automacao ao longo de cinco dias.

A BeeHiiv possui a melhor ferramenta para criar automacoes que
javi.
Simples, rapida e bem completa.

Veja como uso as automacoes:

» Onboarding: pesquisa, programa de indicagao, upgrade.
 Limpeza de lista: automacao remove automaticamente leads

desengajados.
e Sequéncias de email com conteudo.
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(8) Polls (votacoes)

Quando vocé possui mais de 30 publicagbes em sua newsletter, é
super interessante saber qual das edicoes é a preferida dos seus
leitores.

A melhor maneira de saber € colocando uma votagao ao final de
cada email (e post no website) para seu leitor avaliar de 1a 5 estrelas.

Além disso, ele também pode deixar um comentario justificando
suaresposta.

E depois de receber mais de 100 respostas, posso afirmar que a parte

mais gratificante de escrever € saber que seu texto transformou a
mente de uma pessoa (por isso 0 nome “Algquimia da Mente").

Agora que voceé ja sabe como configurar uma newsletter...
Esta na hora de saber como monetiza-la.

O préximo capitulo € o mais aguardado deste ebook.
E ira responder perguntas como:
e Como voceé pode viver de news?
« E possivel ganhar dinheiro apenas escrevendo emails?

e Quanto é possivel ganhar por més com sua news?

Vocé ird conhecer agora um método exclusivo e proprietario que
USO para monetizar minhas news.



Capitulo

Como monetizar sua
newsletter



Este é o capitulo mais aguardado deste ebook sobre newsletter.
Afinal:

e Como voceé pode viver de news?
« E possivel ganhar dinheiro apenas escrevendo emails?
e Quanto é possivel ganhar por més com sua news?

Todas estas perguntas serao respondidas agora.
Existem quatro formas de vocé ganhar dinheiro com sua newsletter.

Todas sdo muito simples e colocarei em ordem de priorizagao.

Este € meu modelo proprietario dos “4As" para vocé ganhar (muito)
dinheiro com sua newsletter:

e Acesso

« Afiliacao

e Alavancagem
e Anunciantes

Pense como se voce tivesse quatro cartas ""As" do baralho em suas
Maos.

Uma mao recheada para vocé ganhar qualquer jogo. Continue lendo.



(1) Acesso

O primeiro e mais facil nivel no sistema de monetizagao de uma
newsletter € por meio do acesso aos seus treinamentos, servigos e
uma newsletter paga.

(1.1) Treinamentos

Caso vocé ja tenha um treinamento pronto para vender, recomendo
deixar um link para ele desde o inicio da sua newsletter.

Aqui na Alquimia da Mente, criei uma pagina de treinamentos, ja que
ha varios cursos dentro do meu ecossistema.

Os mais desejados e aguardados sao:

» Escritor Milionario (curso com técnicas avangadas de escrita)
e Curso Viver de News (lista de espera)

(1.2) Servicos
Quando vocé nao tem um treinamento pronto para oferecer, a melhor
maneira de comecgar monetizando sua lista ¢ oferecer um servico

Seu:.

o Consultorias
e Mentorias

Ou seja, servigos em que Vocé possa direcionar/ensinar outra pessoa.
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Assim como servigos em que vocé faga o trabalho pesado por outra
pessoa.

Aqui na Alquimia da Mente, ofereco dois servigos:

e Mentoria Evolution
e Apollo (Area de Membros)

(1.3) Newsletter Premium
Quando voce ja atingiu um numero relevante de inscritos em suallista
(recomendo 1.000 pessoas), vocé pode oferecer um acesso premium

para eles.

Ou seja, beneficios adicionais que seus leitores gratuitos nao tém.

Por exemplo, aqui na Alquimia da Mente, ofereco um plano premium
com:

1 edicao extra e exclusiva da newsletter todo primeiro domingo
domés.

1Zoom fechado comigo toda primeira segunda-feira do més.
Acesso ao grupo de WhatsApp com outros membros.

Todas as edicoes da newsletter liberadas na integra.

E possivel escolher entre plano mensal ou anual.

O plano anual te garante dois meses de acesso gratis.
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(2) Afiliacao

O segundo "As" na manga para vVocé monetizar sua newsletter é se
afiliando a treinamentos, ferramentas e softwares, recebendo uma
Ccomissao por cada venda.

(2.1) Treinamentos

Infoprodutores sempre possuem um treinamento para vender.
Como eu mesmo mostrei meu ecossistema nesta pagina de

treinamentos, vocé pode entrar em contato com estes
empreendedores para divulgar seus produtos.

Por exemplo, aqui na Alquimia da Mente, ja divulguei a formacgao
“Gestor de |IA" do meu amigo Alan Nicolas.

(2.2) Ferramentas & SaaS

Este € um caminho bem facil para divulgar ferramentas e softwares
estabelecidos em busca de mais clientes.

Estes sao os que divulgo atualmente:
(A) BeeHiiv

A exata ferramenta que uso para gerenciar, escrever e monetizar
minha newsletter.

Comissao:
e 50% de comissao nos primeiros doze meses somente em planos
pagos.
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(B) Amazon (Audible)

A minha forma preferida de preencher meu conhecimento € por meio
de audiobooks, com mais de 100 titulos comprados e ouvidos.

Comissao:

e 5 ddlares para cada conta criada com 30 dias de teste.

(C) Clarice.ai
Software que uso para revisar meus textos que vai muito além da
gramatica e ortografia. Ele verifica os quatro pilares no estilo de um
texto: forca, originalidade, concisao e clareza.
Comissao:

o 30% de comissao sobre qualquer plano.

(D) Wise

Banco online onde consigo ter contas e cartdes de crédito/débito em
multiplos paises.

Uso minha conta nos Estados Unidos para receber pagamentos em
ddlar.

Uso meu cartado nos Estados Unidos para pagar softwares em dolar
(sem IOF).
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Uso meu cartao de débito (em Ddlar ou Euro) para viagens
internacionais para evitar as altas taxas de operacoes financeiras no
exterior.

Comissao:

o 80 reais para cada conta criada que movimentar mais de 800
reais.

(3) Alavancagem

Alavancagem é um mecanismo de crescimento exponencial de
monetizacao que vocé pode usar recursos internos do proprio
BeeHiiv, ferramenta de newsletter.

(3.1) Boosts

Existem duas maneiras de usar o recurso “Boost" no BeeHiiv.
Aqui na Alquimia da Mente, s6 uso o primeiro, por enquanto:

(A) Recomendacao de outras newsletters apos cadastro

Voceé pode ganhar entre 1-4 ddlares por indicagao de um lead
qualificado que se cadastre em outra newsletter.

Este € um mecanismo de crescimento que newsletters de fora estao
mais que felizes em pagar por um lead de qualidade que vocé
consegue trazer para ela.
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Esta recomendacao aparece para o lead assim que ele se cadastra na
sua newsletter, como uma forma de outreach.

(B) Insercao do anunciante dentro do email que voceé ira enviar
para sua audiéncia.

Por escolha do anunciante, o boost, além da sua recomendacao,
também pode ser monetizado ao colocar um CTA dentro do email que
VOCE enviar para sua newsletter, com valores entre 100 ddlares a
2.000 ddlares.

(3.2) Ads

Este é um mecanismo interno de anuncios do BeeHliiv.

Ainda nao recebi ofertas para testar e te explicar exatamente como
funciona.



(4) Anunciantes

Embora este seja 0 caminho mais tradicional, € o mais dificil para
quem esta comegando um newsletter.

Se coloque na visao de uma empresa que ird patrocinar a sua
newsletter.

Se vocé esta comegando, ainda ndo sabe bem quem é sua audiéncia
e ainda nao tem um numero relevante de leads (recomendo acima de
1.000).

Ainda assim, é possivel usar dois modelos para fechar contratos com
anunciantes:

(4.1) Performance

Receber por performance € um modelo parecido com uma afiliagao.
Vocé sd ganha se vender.

Porém, ao invés de um link, vocé fara uma insercao mais assertiva
(com fundo chamativo e uma copy mais direcionada para o clique).
Aqui na Alguimia da Mente ja usei este modelo com duas empresas:

(A) Usina
 Facilita vocé criar uma Pos ou MBA para um treinamento ja
existente ou novo.
(B) Smart Player
« O exato player de video que uso em meus treinamentos com
recursos avangados de IA e que te ajudara a captar leads e vender
dentro dos seus proprios videos.
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(4.2) Patrocinio
Colocar a inser¢ao de um patrocinador funciona da mesma maneira
que a performance, mas é diferente na forma que é acertado o valor

de pagamento.

O patrocinador fecha um valor contigo para aparecer em diversas
edi¢cOes da sua newsletter.

Geralmente, estes contratos sao mensais.

O valor cobrado depende muito do match entre seu publico e o que
ele vende.

Geralmente, vocé encontrara valores entre 0,50 - 2 reais por lead da
sua base por envio de uma edicao.

Este € um modelo em desenvolvimento por aqui na Alguimia da Mente
com uma pagina exclusiva para patrocinadores.
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Aplique os 4As em seu sistema
de monetizacao

Como vocé pode perceber, existem quatro maneiras muito simples e
lucrativas que vocé pode usar para ganhar dinheiro com suas
newsletter.

Com apenas seis meses de newsletter sem investir um unico
centavo em trafego pago, ja faturei em torno de 125 mil reais com
uma base de leads de 2.300.

Ainda ha muito o que otimizar, principalmente, no crescimento na
base da newsletter, pois a engrenagem de alavancagem por meio do
sistema de monetizagdo esta pronta para receber um grande fluxo de
clientes.

Importante: Caso vocé ainda nao tenha sua newsletter e deseje
comegar uma do absoluto zero, use meu link (afiliado) e ganhe 20%
OFF nos trés primeiros meses na BeeHiiv com o cupom: VB20
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Capitulo

Qual sera seu proximo
passo?



Aplique os 4As em seu sistema
de monetizacao

Espero que vocé tenha curtido este ebook “Como criar sua
newsletter”.

Ao longo deste texto, vimos cinco conceitos:

Criando sua newsletter do zero.

Como escolher o melhor nicho para sua newsletter.
Como escrever uma newsletter.

Como configurar sua newsletter.

Como monetizar sua newsletter.

Caso vocé ja esteja pronto(a) para criar sua newsletter do zero e
precise apenas de uma ferramenta, recomendo a exata plataforma
que uso.

Por meio deste link especial vocé pode comecgar a sua
gratuitamente e, caso deseje aproveitar todos os recursos da versao
paga (eu uso o plano Scale), use meu cupom:

e Seu cupom para ganhar 20% nos trés primeiros meses - \VB20
Forte abraco e sucesso com sua newsletter!
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